
  

456Y1

加東新聞(一) XX紐約工商(二)  2009年3月2日 星期一   MONDAY, MARCH 2,2009
worldjournal.comX2

式改名SogoTrade，並推出市面

上最便利的中文交易平台，讓華

人無需懂英文，就能做投資，更

不用註冊，即能完全免費使用外

界「專業投資網站」一年要價

將近200元的服務。同時，交易

一次僅要3元，創華人交易平台

最低價，給市場投下震撼彈！

今天，葉慶文創立的網路交易王

國，已占那斯達克每日交易量

5.6%，更占近紐約證交所每日交

易量1.58%，換算起來，這每日

交易的量相當於香港證交所68%

的量，更是台灣證交所的104%的

量。也難怪他敢說：「我們是全

世界亞裔公司中，包括日本、韓

國在內，從事美國股票交易最大

的網路券商！」

葉慶文對科技相當重視，站在

位於華爾街上，離紐約證券交易

所僅幾步之遙的總部12樓裡，

葉慶文簡潔地道出自己成功的秘

訣：「科技」。他說，華爾街圈

子很小，1970年代起興起的華

爾街全是猶太人圈子，讓身為華

人的他難以打入。「我並沒有打

進他們猶太人的圈子，一直都沒

有。」他環顧一圈充滿華人面孔

的公司笑道：「你不一定要長的

像猶太人，但你只要有科技，你

就能打進每一個人的圈子。」

葉慶文相當欽佩的對象之一是

郭台銘，郭語錄他都讀過。郭曾

說過的「並非大擊敗小，而

是快擊敗慢」讓他印

象深刻。葉慶文

的120個員工

中，有高達

50名以上員

工專門從事

技術開發。

葉慶文成長在一個單親家庭，

父親去世後，母親獨立扶養當時

才4、5、7歲的三個孩子。1974

年移民來美時葉慶文才14歲，

已經在唐人街幫猶太人賣水果，

懂得賺錢；上大學時放棄頂尖名

校，選擇可以負擔的紐約市立皇

后大學，主修物理學與數學。

在皇后大學取得物理學士後，

他以全額獎學金從柏克萊大學獲

得機械工程碩士學位，畢業後

兩家大公司找上了他，分別是當

時電信龍頭貝爾實驗室與剛起步

的IBM。興趣再加上看準電腦科

技發展，他選擇了薪水較少的後

者，當時是1982年，他22歲。

在IBM，他先當了2年工程師，

在迅速被提拔為經理後，他轉戰

行銷領域，又再做了2年，已成

為大家眼中明日之星的他，有天

突然迅速辭掉工作，此舉跌破眾

人眼鏡，因為在人生最精華的26

歲時，他下定決心要自行創業。

瞄準期貨新興市場
賺進人生第一桶金

一開始，他成立的是電子郵購

公司，沒多久，他就轉戰金融領

域，並以自己的專長在1993年研

發出「自動操作買賣期貨」電腦

系統。科技加上天份，讓他很快

賺進人生的第一桶金。他在1997

年即獲選「年度最佳交易員」，

隔年更獲美國知名期貨雜誌譽

為「12月最佳操盤手」第1名桂

冠。這讓他有了進軍網路證券交

易市場的決心，從而創立「創世

紀證券」，後來才有震撼市場的

SogoTrade誕生。

由於葉慶文對市場嗅覺靈敏，

嗅出「電子交易」的商機，而當
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時 電 子 交 易 在 美 國 剛 起

步，遂於1999年、2000

年期間成立「創世紀證

券 公 司 」 ， 並 研 發 出

LASER交易科技，取代

傳統股票交易模式，為

投資人提供先進的交易平

台與豐富的市場信息。為

何選在那斯達克市場大跌時

正式開門營業呢?他表示：「一

輩子我都在找尋最難的挑戰，但

是每一分成果都是需要付出的，

我每天工作16個小時，這個習慣

一直到現在都不曾改變。」

談 起 經 營 哲 學 ， 葉 慶 文 說 ：

「別人都是邊經營邊修改，我

是經營前就想著要建立最棒的

系統，才下手做。」他雙眼一

亮，豪氣地說：「我就喜歡做

好 、 做 大 ! 」 。 1 9 9 9 年 創 立 創

世 紀 證 券 ( G e n e s i s ) 伊 始 ， 該

公 司 已 是 極 少 數 能 執 行 紐 約

證 交 所 （ N Y S E ） 、 那 斯 達 克

（Nasdaq）交易的華裔券商。

2004年，他以專為「專業股票

投資者」設計的LASER交易平

台，獲那斯達克白金認證，此後

年年皆獲認證，交易量每年逆勢

以倍數成長，平均年成長率達到

50%。

2006年，繼專為專業投資人

設計的投資平台LASER後，他

開始著手為每一個想做投資的人

們，開發SogoInvest交易平台，

讓人人都能投資理財，並開出破

天荒的每次交易僅3元的價錢。

平台才上路，就吸引來全球知名

財經雜誌富比世(Forbes)以封面

做專訪，該雜誌並封他為「折扣

最深的折扣券商」。

創造技術優勢
搶得競爭先機

2008年，他將SogoInvest正

世界亞裔公司中，包括日本、韓
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創世紀證券榮獲
NASDAQ評選為最佳訂
單輸入優良白金合作夥
伴，也連續三年獲選
「白金獎經紀商」。
十幾年來由於賢內

助周森娣的扶持，讓葉
慶文經歷大風大浪，至
今對工作仍衝勁十足。

葉慶文指著550台伺服器
說，它讓我們公司成為Dell電
腦公司在紐約的第6大客戶。
重點是，我對伺服器從不省
錢，因為它是打仗的工具。

「不去尋找晚餐，就成為別人的晚餐」這是葉慶文創業的至理名言。在猶太人擁有絕對主宰與主
導權的華爾街，有一個白手起家的華人，以10年不到的時間，搶下全美網路證券成交量最大的第1名
寶座。它的交易量一天高達1億3000萬股，簡單說，每1秒鐘就有1000張交易單在網路上飛奔，1分鐘
就有6萬張，讓對手望塵莫及!這個年輕而神通廣大的華人憑什麼打天下讓老大哥們節節敗退?

科技，讓這50個員工能發揮500

人的效率。也難怪，他能以120

個員工與其它大老級網路券商的

2000名以上員工抗衡。「讓科技

做科技該做的事，這樣就能讓人

才做人才該做的事」。他的總部

架設了550台伺服器，他指著一

排伺服器說：「這幾台1秒鐘能

傳10萬條訊息，而且每一台都有

另外一台做備份，我們不能讓客

戶有一點損傷。」

從學物理、攻機械工程、進電

腦公司到投身金融市場，並躋身

市場風雲人物，葉慶文的人生，

似乎一路走來一帆風順，但實際

上不然。他細數道：「我從創立

創世紀開始，第二年就遇上網

路泡沫，接著又遇上九一一，你

知道嗎？從2000年到2003年，

市 場 上 有 7 0 % 的 網 路 證 券商消

失」。

儘管危機四伏，葉慶文步步為

營、紮實經營秉持「只要有實

力，就不怕市場起伏」。況且，

「市場好，賺錢機會多」但並非

人人都能賺到；「市場差，賺

錢機會少」但也不是人人都會賠

錢。而賺錢的同時，自己必須時

時刻刻想著你要先給予別人什

麼，這就是葉慶文逆境致勝的邏

輯與法則。這也是為什麼2008年

金融海嘯延燒全球，葉慶文卻越

戰越勇。


